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I. Datos de identificación. 

Espacio académico 
donde se imparte 

Unidad Académica Profesional Cuautitlán Izcalli 

 
 

Estudios profesionales  Licenciatura en Negocios Internacionales, 2024 

 
 

Unidad de aprendizaje Contratos y arbitraje internacional. 
 
 

Carga académica 3  1  4  7 

  
      Horas        
teóricas 

 Horas prácticas 
Total de     

horas 
        Créditos 

 
 

Carácter Obligatoria Tipo Curso Periodo escolar Sexto 

 
 

Área 
curricular 

Ciencias Jurídicas 
Núcleo de 
formación 

Sustantivo 

 
 

Seriación Ninguna  Ninguna 

    
 UA Antecedente  UA Consecuente 
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II. Presentación del programa de estudios. 

La Unidad de Aprendizaje de Contratos y Arbitraje establece cimientos esenciales dentro 
de la formación académica del estudiantado de la licenciatura en Negocios 
Internacionales, al abordar instrumentos jurídicos y mecanismos alternativos de solución 
de controversias que regulan las relaciones comerciales en el ámbito internacional. En 
un universo distinguido por la apertura de mercados, el discernimiento de los contratos, 
como fuente principal de las obligaciones en operaciones transfronterizas lo que obliga a 
garantizar la seguridad jurídica y cumplimiento de los acuerdos pactados entre las partes. 

El estudio de los contratos nacionales e internacionales consiente en identificar los 
elementos esenciales que otorgan validez a estos, tales como el consentimiento, el objeto 
y la procedencia lícita, así como asimilar las formalidades requeridas según la norma 
jurídica aplicable. Así mismo estimula la capacidad de examinar las modalidades 
contractuales que se exteriorizan en el comercio internacional, desde el contrato de 
compraventa internacional, joint venture, franquicias, distribución, transporte, 
arrendamiento financiero o transferencia tecnológica. Discernimiento que confiere 
herramientas necesarias para predecir riesgos, esbozar cláusulas eficientes y negociar 
condiciones que resguarden los intereses de los contratantes. 

El arbitraje comercial internacional constituye un medio alternativo de solución de 
controversias derivado de la celebración de contratos no solo nacionales sino 
internacionales. A diferencia de los mecanismos jurisdiccionales, el arbitraje proporciona 
a los actores del comercio internacional rapidez, flexibilidad y especialización, 
garantizando la imparcialidad en escenarios de sistemas jurídicos diversos. Para el 
estudiantado de la Licenciatura en Negocios Internacionales, resulta indispensable 
comprender procesos, procedimientos, principios y convenios internacionales que 
regulan este medio, tales como la Convención de Nueva York de 1958, que asegura la 
eficacia de los laudos arbitrales en diversas naciones. 

La importancia de la Unidad de Aprendizaje al plan de estudios reside en que no solo 
proporciona una base teórica en materia contractual y arbitral, sino que además 
desarrolla competencias prácticas de negociación, análisis crítico y solución de 
controversias. De este modo, la enseñanza de contratos y arbitraje contribuye a formar 
profesionistas competentes para tomar decisiones inequívocas en operaciones 
internacionales, protegiendo los intereses de sus representados y fomentando relaciones 
comerciales estables y sostenibles. 

Por lo que el estudio de Contratos y Arbitraje Comercial internacional en la licenciatura 
en Negocios Internacionales es indispensable para enfrentar con éxito los retos del 
comercio transnacional. 
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III. Ubicación de la unidad de aprendizaje en el mapa curricular 
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HT: Horas Teóricas 45

HP: Horas Prácticas 32

TH: Total de Horas 77

CR: Créditos 122

           7 líneas de seriación. 52

Créditos mínimos 22 y máximos 50 por periodo escolar. 44

* Actividad académica. 96

** Las horas de la actividad académica. 148

Î UA optativa que debe impartirse, cursarse

y acreditarse en el idioma inglés. 19 5

25+** 15

44+** 20

101 25
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aprendizaje

(UA)
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Total del núcleo básico: 
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SIMBOLOGÍA

Total del núcleo 

sustantivo: acreditar 21 

UUAA para cubrir 148 de 

créditos

Créditos
Núcleo sustantivo: 

cursar y acreditar 

21 UUAA 

obligatorias

Núcleo integral: 

cursar y 

acreditar 9 UUAA 

+ 2* obligatorias

Núcleo básico: 

cursar y acreditar 

16 UUAA 

obligatorias

TOTAL DEL PLAN DE ESTUDIOS

Núcleo integral: 

cursar y 

acreditar 5 UUAA 

optativas

Total del núcleo integral: 

acreditar 14 UUAA + 2* 

para cubrir 126 de 

créditos

UUAA a acreditar

46 + 2 Actividades académicas

5

51 + 2 Actividades académicas

396

PARÁMETROS DEL PLAN DE ESTUDIOS
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IV. Objetivos de la formación profesional.  

Objetivos del programa educativo: 

Analizar los factores que determinan el contexto de desarrollo de los negocios 
internacionales mediante la búsqueda y tratamiento de información económica, 
financiera, política, social y de otro tipo con la finalidad de identificar los mercados de 
oportunidad para invertir. 

Analizar las variables macroeconómicas mediante el conocimiento de precios, 
crecimiento económico y empleo para aprovechar oportunidades de negocios. 

Proponer la mejor alternativa de financiamiento empresarial mediante el conocimiento, 
análisis y ejecución de los distintos activos financieros presentes en el mercado bursátil 
mexicano para potenciar el desarrollo y desempeño de las empresas en México. 

Diseñar estrategias de negociación internacional a través de la economía, la 
administración y las finanzas para lograr acuerdos que procuren el crecimiento 
económico de las organizaciones. 

Desarrollar proyectos de negociación internacional socialmente sustentables a través de 
variables tecnológicas, políticas y sociales propias del entorno para el beneficio de las 
organizaciones. 

Desarrollar planes de comercialización mediante el establecimiento de estrategias 
basadas en aspectos normativos aduaneros, logísticos y financieros para la toma de 
decisiones en la organización. 

Evaluar las actividades logísticas y de flujos de materiales mediante los procedimientos 
y trámites necesarios para llevar a cabo las transacciones comerciales internacionales. 

Interpretar la realidad internacional a través de métodos matemáticos y técnicas 
estadísticas para guiar los procesos empresariales. 

Resolver los principales problemas que enfrenta la gestión internacional de las 
organizaciones mediante estrategias corporativas, competitivas y funcionales para la 
inserción internacional de las mismas. 

Desarrollar habilidades de comunicación mediante el conocimiento del idioma inglés y 
chino mandarín para la negociación con otros países y organizaciones. 

 

Objetivos del núcleo de formación:  

Desarrollará en el alumno el dominio teórico, metodológico y axiológico del campo de 
conocimiento donde se inserta la profesión. 

Comprenderá unidades de aprendizaje sobre los conocimientos, habilidades y actitudes 
necesarias para dominar los procesos, métodos y técnicas de trabajo; los principios 
disciplinares y metodológicos subyacentes; y la elaboración o preparación del trabajo que 
permita la presentación de la evaluación profesional. 
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Objetivos del área curricular o disciplinaria:  

Analizar la regulación de las operaciones comerciales que mejoran la competitividad 
mediante la revisión del marco jurídico de los negocios en el intercambio con otros países 
para contribuir en el desarrollo de México.  

Evaluar las normas internacionales de calidad que mejoran la productividad mediante el 
análisis de la legislación del comercio exterior en México y reglamentos complementarios 
en la actividad comercial internacional y tratados de libre comercio para la desgravación 
en el intercambio comercial con otros países.  

 

V. Objetivos de la unidad de aprendizaje. 

Gestionar las transacciones económicas internacionales mediante la aplicación del marco 
normativo de los contratos como base para cubrir necesidades de asesoría, 
interpretación e implementación del comercio exterior y de ser necesario recurrir al 
arbitraje como medio usual en la solución de controversias comerciales.  

 

VI. Contenidos de la unidad de aprendizaje, y su organización. 

Unidad temática 1. Contratos 

Objetivo: Analizar como el acuerdo de voluntades genera obligaciones y derechos, en 
el marco de los derechos internacionales, por medio del pensamiento crítico del análisis 
de los tratados internacionales para garantizar la seguridad jurídica de los 
comerciantes. 

Temas: 

1.1 Concepto y naturaleza jurídica de los contratos  

1.2 Diferencia entre contrato y convenio  

1.3 Elementos de los contratos  

1.3.1 Elementos de existencia 

1.3.2 Elementos de validez 

1.4 Clasificación de los contratos 

1.4.1 Civiles  

1.4.2 Mercantiles 

1.4.3 Internacionales  
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Unidad temática 2. Regulación jurídica de los contratos 

Objetivo: Analizar la regulación jurídica de los contratos a través del marco normativo 
que garantice la validez, eficacia y equidad de los acuerdos, para garantizar el respeto 
a los principios de legalidad, autonomía de la voluntad, buena fe y seguridad jurídica. 

Temas: 

2.1 Legislación nacional  

2.1.1 Código Civil 

2.1.2 Código de Comercio 

2.2 Legislación internacional  

2.2.1 Convención de Viena sobre Compraventa Internacional de Mercaderías  

2.2.2 Principios UNIDROIT 

2.2.3 Lex Mercatoria 

2.2.4 Incoterms 

 

Unidad temática 3. Tipología de los contratos 

Objetivo: Distinguir las relaciones jurídicas entre contratantes de diversas naciones, 
asegurando la certeza jurídica y cumplimiento de las obligaciones pactadas, mediante 
la armonización de normas, la elección de leyes aplicables y la utilización de 
mecanismos de solución de controversias con la finalidad de dar certeza jurídica a los 
contratantes y asegurar el cumplimiento de las obligaciones contraídas. 

Temas: 

3.1 Nacionales 

3.1.1 Contratos civiles  

3.1.2 Contratos mercantiles  

3.2 Internacionales 

3.2.1 Contrato de compraventa internacional de mercaderías. 

3.2.2 Contrato de distribución y agencia 

3.2.3 Contrato de franquicia 

3.2.4 Contrato de joint venture 

3.2.5 Contrato de licencias y transferencia de tecnología 
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Unidad temática 4. Mecanismos de solución de controversias 

Objetivo: Examinar el acceso a la justicia a través de procedimientos ágiles, 
económicos y menos formales, que permitan el dialogo y la comunicación entre las 
partes en conflicto con la intención de promover la solución pacífica de controversias 
en condiciones equitativas. 

Temas: 

4.1 Jurisdiccionales  

4.1.1 Ante órganos jurisdiccionales  

4.1.2 Arbitraje 

4.2 No jurisdiccionales  

4.2.2 Conciliación 

4.2.3 Mediación 

4.2.4 Negociación  

 

Unidad temática 5. Arbitraje comercial internacional 

Objetivo: Examinar los mecanismos alternativos de solución de controversias 
procedentes de transacciones y relaciones comerciales internacionales, garantizando 
a las partes la seguridad jurídica con la intención de identificar métodos eficaces que 
permitan la solución de controversias en materia comercial. 

Temas: 

5.1 Concepto y naturaleza jurídica 

5.2 Principios del arbitraje  

5.3 Convenio arbitral  

5.4 Designación y constitución del tribunal arbitral 

5.5 Etapas procesales  

5.6 Laudo arbitral  
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VII. Acervo bibliográfico.  
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https://www.elsotano.com/libros_editorial-dikaia-9094

